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Material exclusivo
para uso interno

para empresas que nao podem parar

A Marisa inicialmente Lolas Marisa
. Bernardo Goldfarb, o fundador da Marisa sempre
Procurou as SO| UCcoes acompanhava a rotina da loja de sapatos do seu

pai desde menino. Seu pioneirismo resultou na

WCS DOFCI ue ﬂeCGSSitava abertura do primeiro comeércio no ano de 1948 e
de um Novo esq uema de em pouco tempo conguistou o publico feminino.

Hoje, s&o 355 lojas, 90 milhées de pecas

Ca ptu Fa d |Str|bU|da e comercializadas por ano, 144 milhdes de
. clientes e 10 mil colaboradores. O sonho inicial
Ceﬂtrahzada dOS de Goldfarb, de transformar uma marca
genuinamente brasileira na maior rede de lojas

dOCU mentos Da ra de moda feminina do Brasil tornou-se realidade.

abertura de crédito.

DEMANDA INICIAL

A rede Marisa precisava de um novo esquema

SOIUCéO MPLS Para de captura distribuida e centralizada dos
interliga(;éo daS IOjaS documentos necessarios a abertura de crédito

—e ao consumidor e financiamentos. Esta solucdo

estratégicas do gru po complementaria o projeto iniciado em meados

de 2007, quando foram instalados scanners

com a matriz. nas lojas.




“A agilidade da nossa
parceira com a WCS faz
com gue tenhamos plena
confianca nas solucdes

gue Nos sao apresentadas.

Um detalhe que deve ser
bem destacado € o pleno
cumprimento dos prazos
estabelecidos.

Parabéns a todos.”

Walter Rodrigues Junior
Gerente de TI

Matriz | Sdo Paulo
Av. Francisco Maltarazzo, 1752
Conjunto 1810 - Agua Branca

S&o Paulo/SP - 05001-200
Tel.: +55 11 3879 9400

SOLUCAO WCS

A solucdo encontrada foi a instalacdo de um link
dedicado e de alta capacidade entre as unidades
da matriz com o setor de crediario situado em
Barueri, por conta da alta confiabilidade que o
link gerou logo iniciou-se a segunda etapa que foi
a interligacdo das solucdes entre a matriz com
seus CDs espalhados pelo territdorio nacional e
por conta da forte parceria entre a WCS com a
Marisa, a terceira etapa foi a implementacdo da
solucdo MPLS das lojas estratégicas do grupo,
gue necessitavam um link confidvel em estabilidade,
seguranca de rede e que fossem gerenciados de
forma proativa, sempre cumprindo os prazos de
ativacdo de acordo com a inauguracdo da mesma.

UMA ESCOLHA DE EXCELENCIA

A estratégia da WCS em investir na melhoria de
processos em areas nas quais o retorno é mais
visivel e relevante contribuem para a adesdo das
demais areas de negodcio envolvidas. Nesse caso,
com o sucesso da iniciativa, setores de back office,
também altamente dependentes de fluxo de
documentos, enxergaram uma solucdo pratica e
eficaz para seus gargalos.
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